韶音科技简介：

韶音科技创立于2004年，是一家在硬科技领域做技术驱动创新（基础技术突破驱动）和原创式科技创新，有自主定价权的，中高端自主品牌，和全球市场营销的企业。

韶音拥有研发、设计、生产、营销全价值链路，入选国家级高新技术企业，第二批国家级专精特新重点“小巨人”，并荣获第22届“中国发明专利金奖”、“中国外观设计银奖”等殊荣。

韶音掌握了位于全球前列的骨传导核心技术并将其商业转化，“Shokz韶音”现已成为全球知名的运动耳机品牌；此外，在医疗领域，“韶音听力”系列助听产品已问世。

韶音基于对数学、科学、技术、工程学和系统工程的深度认知，致力于“用科技创新推动世界进步，让人类生活更加美好”，积极布局声学、可穿戴设备、医疗大健康、半导体等业务方向，走向一个我们能够想象的自由和光明的未来。


储备国家经理
职位描述:
作为储备国家经理，您将加入公司的管理培训计划，并逐步发展成为国家级渠道销售经理。您将获得全面的培训，深入了解公司的销售战略、渠道管理和团队领导，以便成功管理国家级销售业务。这个职位旨在培养未来的销售领导者，为您提供机会在销售领域建立坚实的职业基础。

主要职责:
1. 完成销售管理培训计划，深入了解公司的产品、市场和销售策略。
2. 协助国家销售团队，与渠道伙伴建立和维护良好的合作关系。
3. 参与渠道销售计划的制定，确保销售目标的达成。
4. 收集和分析市场数据，了解市场需求和竞争格局，提供销售策略建议。
5. 协助招募、培训和管理区域销售代表，确保团队的高效运作。
6. 参与销售预算和计划的制定，监督销售绩效和支出。
7. 跟踪销售进展，提供定期报告和分析，汇报给上级领导。
8. 参与国家级销售项目，积累销售管理经验和领导技能。
9. 接受导师指导，提升领导力和团队管理能力。
10. 积极参与销售团队的协作和战略制定，推动销售业务的增长。

职位要求:
1. 本科及以上学位。
2. 具备对销售和渠道管理的浓厚兴趣和激情，愿意在销售领域发展职业生涯。
3. 出色的沟通和人际关系技巧，能够与各级别的合作伙伴合作。
4. 具备解决问题和分析能力，能够理解市场动态和客户需求。
5. 愿意国际出差和适应不同地区的工作。


[bookmark: _GoBack]作为储备国家经理，您将有机会发展成为国家级渠道销售领导者，为公司的销售业务增长和成功贡献自己的专业知识和领导能力。如果您富有激情，渴望建立销售领域的职业生涯，请提交您的申请，加入我们的团队。

海外市场用户研究员
职位描述:
作为海外市场研究员，您将负责深入了解和分析目标国际市场，以支持公司的海外营销战略和决策制定。您将从市场营销角度出发，为公司提供有关目标市场的关键信息和见解，以指导产品定位、市场推广和市场扩张计划。这个职位需要您具备市场分析和研究的专业知识，以及对不同国际市场的文化和趋势有深刻理解。

主要职责:
1. 进行目标海外市场的细致调研，了解市场规模、增长趋势和竞争格局。
2. 收集、整理和分析市场数据，包括市场份额、消费者行为和竞争对手信息。
3. 研究目标市场的文化、社会、政治和经济背景，以评估市场环境和潜在风险。
4. 分析消费者洞察，了解目标受众的需求、喜好和购买习惯。
5. 协助制定市场定位策略，为产品和服务的定价、推广和分销提供建议。
6. 监控竞争对手的市场活动和策略，为公司提供竞争优势的建议。
7. 与海外团队和合作伙伴合作，协助推进市场推广和拓展计划。
8. 提供市场研究报告和见解，支持决策制定和战略规划。
9. 定期更新市场数据和趋势，以确保公司始终了解目标市场的动态。

职位要求:
1. 具备扎实的市场分析和研究技能，熟练使用市场研究工具和方法。
2. 对国际市场和不同文化的理解有深入了解，具备跨文化沟通的能力。
3. 出色的数据分析和报告撰写能力，能够将数据转化为可操作的见解。
4. 良好的项目管理和组织能力，能够有效处理多个任务和项目。
5. 具备解决问题的能力和创新思维，能够提供创造性的市场建议。

如果您具备上述要求，并具有对海外市场研究和市场导向的热情，欢迎申请该职位。您将有机会为公司在全球市场上的成功和成长贡献自己的专业知识和洞察。



数据分析师
职位描述：
数据分析师分为以下两个方向

经营分析：
在这里，你将深度监测分析韶音全球业务现状，收集内外部信息、搭建数据看板，总结市场开发经验，制定分阶段的经营战略计划，共同激活团队运作效率。
你将从事于：
1、数据分析：负责部门各软件平台业务的取数，完成平台绩效数据分析工作，为运营、产品、市场等提供必要的数据支持；
2、项目管理：管理监督业务数据，发现并解决问题，跨部门沟通，推进市场项目落地；
3、策略输出：输出业务经营分析材料，赋能各营销团队

营销数据分析：
在这里，你将接手亚马逊、官方网站等平台的运维，在互联网世界和大数据潮流中精准定位消费者，与其互动沟通，传递产品信息、品牌价值。你将快速成长为高用户价值的电商数据主理人。
你需要：
1. 为海外电商网站构建基础数据体系，基于分析模型，进行数据埋点规划；
2. 负责独立站埋点的日常维护：使用跟踪代码标签管理工具，实现网站/埋点跟踪，保证独立站埋点数据准确性；
3. 能根据具体场景，设计埋点方案，并保证方案长期有效，比如设计AB Test场景下的用户下单路径埋点； 
4. 识别网站流程中的问题，并协助解决对应问题； 
5. 与网站开发者沟通，协助提供代码监测文档和技术指导，准确采集数据。

岗位要求：
1. 本科及以上学历，电子商务或统计学相关专业优先；具备一定财务背景优先分配经营分析方向
2. 逻辑能力强，具备数据敏感度及问题分析解决能力，有预判性思维；
3. 出色的沟通表达与跨团队协调能力。


